Los compradores
necesitan manejar su
cadena de suministros de
alguna manera -- para
recibir cantidades
consistentes y calidad.

iEste es su incentivo
para usar la logica al
establecer clubes de
rendimiento!

El proyecto juega un papel
importante como facilitador tras
bastidores!

Consiguiendo
ideas

. especialmente trabajando con los
compradores de las cosechas que
pudieran establecer clubes de
rendimiento.
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El Club de los
Agricultores de la
Compafifa de
AgroEnlatado”

Los clubes de rendimiento pueden ser dirigidos
por una firma que compre las cosechas de los
agricultores o firmas de procesamiento. Los
proveedores agricolas mas eficientes se pueden
convertir en socios.

¢Pero cuél es el
rol del proyecto
en todo esto?

¢Somos
necesarios?

iCreo que me
iré a casal

Podemos trabaja
a través de firmas
(con influencias)
que compran las
cosechas de los
agricultores para
impactar a los
agricultores ... no
sélo a agricultores
directamente!
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El comprador define los estandares de un
buen rendimiento y apoya a los agricultores
para lograrlos. jLos agricultores que
realizan un buen trabajo se unen al club de
rendimientol!

iMe siento
importante!
iFinalmente soy
miembro!

iQuiero hacerlo
cada vez mejor!

Nuestro proyecto podria
promover la idea de clubes de
rendimiento con los
compradores de las cosechas
de los agricultores.

Podriamos
encontrar
algunos
compradores
que quieran
probarlas.

iPodriamos ayudar a los
agricultores y compradores a
vencer la falta de confianza inicial
entre uno y otrol
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¢Como sabemos que
nuestro proyecto
esta apoyando a los
clubes de rendimiento
en una manera que
finalmente puede
funcionar bien en el
mercado?

Podriamos ayudar a los
compradores a conseguir
a alguien que opere los
clubes--y hasta
podemos compartir los
costos de la posicién al
principio.

Vamos a considerar
rentabilidad de inversion
(iCon un giro un poco
diferentel!)

Podriamos ofrecer
ideas a los
compradores sobre
aneras en que pueden
identificar a los
agricultores con el
mejor rendimiento.

@
Nuestro proyecto pudiekFa
recomendar sistemas de
programas de
computadoras que los
ayuden a administrar los
clubes.

Nuestro proyecto tiene las relacione
principales con los agricultores.
Nosotros establecemos los clubes de los
agricultores. Nosotros capacitamos a
los agricultores. Nosotros conectamos
con los compradores a nombre de los

agricultores... y mucho méas!

Los compradores y agricultores se
sienten duefios de las
actividades...

iEs nuestro club de
rendimiento!

El comprador
invierte su tiempo
y dinero.

iEste club tiene
tanto sentido! |Es
una gran inversion
para ampliar mi
negocio!
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uestro proyecto SIENTE QU
ES DUERNO de los clubes.
jEstamos tan entusiasmados
de establecer los clubes de
proyectos dirigidos por los
agricultores!

iELCOMPRADOR tiene la relacion
principal con los AGRICULTORES a
través de los clubes!

Mientras tanto... Tras
bastidores:

En lugar de... el proyecto
esta tomando mucho tiempo y
recursos...

Nuestro proyecto esta
tomando mucho tiempo y
recursos. jAl proyecto le

cuesta una fortuna dirigir
estos clubes de los
agricultores! jY toma mucho
tiempo de los empleados!

iEl proyecto ayudé al comprador con el

proceso de como establecer todo esto -

pero ellos ni se dieron cuenta de que fue
nuestra ideal

El proyecto puede
compartir los
costos de la
administracion de
los clubes al
principio, en lo que
los compradores
ven cuéan bien esto
funciona...

Producido por EcoVentures International para el Proyecto para
Aprovechar las Oportunidades Econdmicas de la USAID

iNo se olvide, los clubes de
rendimiento son solo una tactica
que se usa para lograr un
cambio mas grande que usted
quiere lograr!

iNo pierda esto de vistal No
es una férmula milagrosa..
pero es un medio para
lograr algo mejor-...
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