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Je suis un petit
producteur qui essaye
de joindre les deux
bouts.

Je travaille pour un
projet financé par
un donateur.

Je suis un petit commercgant
local qui vend des engrais, des
pesticides et des semences
aux petits agriculteurs.




Mes cultures
sont trop
petites! Je n'ai
presque pas de
legumes...

Je n'ai presque rien a
vendre! Nous n'avons
jamais assez d'argent pour
acheter a manger, des
médicaments ou pour les
frais de scolariteé!




Je crois que ceux
qui souhaitent
acheter des
entrants nous
trouveront d'une
facon ou d'une
autre...




Nous ne savons pas
ou acheter des
semences hybrides...

Nous ne savons
pas comment
utiliser les
engrais, les
herbicides ou

les pesticides...

Nous avons deja
essayé des produits
mais ¢a n'a jamais

marche...
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Et COMMENT
le faire?







Ouf! J'ai la tete qui
tourne! Il faut penser
a tellement choses a
quoi penser!




COMMENT NOTRE PROJET PEUT-IL ADOPTER
UNE APPROCHE AXEE SUR LE PROJET POUR
INTRODUIRE DES NOUVELLES
TECHNOLOGIES AGRICOLES AUX PETITS
AGRICULTEURS?




axée sur le
marcheé?




Comment notre projet peut-il adopter

une approche axee sur le projet pour

introduire des nouvelles technologies
agricoles aux petits agriculteurs?
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On organisera des
parcelles de
démonstration!

On utilisera des
pratiques a jour pour
garantir des resultats!




On fera une enquete
pour sélectionner les
communautés pour les
parcelles de
déemonstration!

On gérera
les
parcelles!

On couvrira
les frais des
parcelles!

On distribuera des
intfrants gratuits
pour les parcelles!

Ons selectionnera les
technologies qui
seront ciblees!



Ensuite... On organisera
des journees de
I"agriculteur pendant la
campagne agricole...




On couvrira
les frais de la
Journee de

l'agriculteur!

On fera venir des
experts externes
pour expliquer la
progression des
parcelles de
démonstration!







On continuera a lancer des
nouvelles parcelles de demonstration
et des journées de |'agriculteur
dans un nombre de plus en plus
grand de communautés!




On
selectionnera
les
communautes!

On prendra en charge | la gestion N
la multiplication des | | ’ de la multiplication des
celles! I parcelles!




Comment notre projet peut-il utiliser une
approche axée sur le marché pour introduire
des nouvelles technologies agricoles aux

petits agriculteurs?
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Nous pourrons bénéficier aux
agriculteurs en oeuvrant par
l'intermeédiaire des petits
commerg¢ants de la localité qui
leur vendent des intrants

agricoles!




Nous n'allons pas seulement former, et
former encore et donner une formation
supplementaire aux commercants
d'intrants agricoles... mais plutot trouver
le moyen de collaborer avec eux pour
effectivement aller et tester les
nouveaux modeles commerciaux! ‘




Nous sommes en train
de contacter plusieurs
agro-commercgants pour
voir lesquels seraient
intéresses...

Nous continuerons a collaborer avec eux
aussi longtemps qu’ils manifesteront leur
interet de vouloir investir dans le modele
commercial que souhaitons promouvoir.



On vous apprendra a mener des
campagnes de promotion efficaces
pour les agriculteurs ce qui aidera

a développer votre entreprise
agricole...

. a condition de
continuer a cibler la
promotion des nouvelles
technologies agricoles!




Mais de quoi parle-1-il?

Peut-étre des
semences de
démonstration pour
les agriculteurs...

Peut-etre
quelques
promotions...

Peut-etre des
interviews a la
radio...

Peut-etre des
Kiosques de

demonstration

dans les marches...

Peut-etre organiser
des concours entre les
agriculteurs avec des
intrants comme prix...




Les agro-
commercants
assureront la gestion
des campagnes de
promotion.

Ils partageront
les couts des
activites.

Ils auront une
interaction avec
les agriculteurs.




Nous partagerons les
colts des démonstrations
pre-récoltes et des
concours afin que les
agro-commercants n'aient
pas peur d'y participer!

Voici des info
de base sur
I"emploi de ces
infrants!

Participez a ce
concours vite fait!
20 gagnants
recevront un sachet
d’essai de semences
hybrides!




'!
&

|
|

Témoignages de la

|
|
|

|
~ campagne agricole I‘ , ;

[

. \! ‘.

S'entretenir avec nos R\

anciens gagnants ’defs Nous aimons avoir ©
concours de leur experience les témoignages

/ ope .
de l'utilisation des semences des autres ‘
regues comme prix! agriculteurs! A=




S
On appuiera les agro-commergants

dans leurs efforts pour organiser des
evenements post-recoltes pour mieux
mettre en valeur les temoignages de

agriculteurs. A
<, Oui, ¢a marche!
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Gagnants du concours
poste-réecoltes
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Les activitées recompenseront les
meilleurs agriculteurs parmi les
gagnants des concours—leur
donnant une visibilite
supplémentaire dans la
communaute pour discuter de
leurs pratiques.
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On a eu un succes
enorme avec les
nouveaux produits
des agro-

, commercants!
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Les agriculteurs
affirment que ¢a
marche! Je vais m’en
procurer aussi!

On montrera aux agro-commerc¢ants comment mettre les
agriculteurs en contact avec les emissions de radio pour
interviewer les gagnants pour qu’ils partagent leur
experience de |'utilisation des nouveaux intrants.




Qui etes-
vous?

Avec des approches axées sur le marche, les
agriculteurs ne sauront meme pas que nous
existons!




COMMENT NOTRE PROJET PEUT-IL ADOPTER
UNE APPROCHE AXEE SUR LE PROJET POUR
INTRODUIRE DES NOUVELLES
TECHNOLOGIES AGRICOLES AUX PETITS
AGRICULTEURS?




Ouf! J'ai la tete qui
tourne! Il faut penser
a tellement choses a

quoi penser!
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