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Les agriculteurs ont tendance a ne pas
connaitre les nouvelles technologies
agricoles, a avoir trop peur de les utiliser
et a ne pas les avoir vues en pratique.




Les fournisseurs d’'intrants agricoles ont
tendance a supposer que les agriculteurs
ne sont pas intéressés ou qu’ils n'ont pas
les moyens d’acheter les nouvelles
technologies agricoles.




Les projets ont souvent tendance a
distribuer gratuitement des nouvelles
technologies aux agriculteurs.
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Alors... quels sont d'autres moyens
d’exposer les agriculteurs a des nouveaux
intrants, de les mettre a laise pour les
tester et de leur donner une facon de
voir les résultats?







Les concours sont une tactique
commerciale courante qui permet de
commercialiser un houveau
produit/service ou de genérer de
lintérét envers un produit/service
existant.




ﬂcord, mais

comment les concours
s'appliquent-ils dans
un contexte rural,
agricole ou hon
agricole?




Et..comment les
concours peuvent-
ils bien pouvoir
augmenter le niveau
auquel les
agriculteurs
adoptent des
nouvelles
technologies et des
méthodes agricoles’

Je n'‘en crois
pas un mot!
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Amplifier

ncourager

Renforcer
Encourager (amplifier) le
uh houveau comportement

comportemet existant des
agriculteurs

Les concours peuvent aboutir a des résultats
différents en ce qui concerne le comportement
des agriculteurs - et ce, en fonction de la facon

dont ils sont utilisés.




SOMN sslectionnant au hasard des gagnants,

leur donnant un certain prestige dans
‘lutilisation de quelque chose de nouveau’ et
en permettant a d'autres d’en retenir des

enseignements.
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OU en mettant en vedette des agriculteurs a

haute performance qui ont gagné le
concours, pour servir d’exemple aux autres




Encourager un
nouveau
comportement

xaminons d’abord u
exemple ou trés peu
d'agriculteurs dans
une région ont
commenceé a
améliorer les
méthodes en utilisant,
par exemple, des

nouveaux intfrants ou
\ équipements...




Comment les
entreprises peuvent-
elles se servir des
concours pour
encourager,
promouvoir et
normaliser des
nouvelles facons de

' faire les ch
Y“ . aire les choses

.. alors que la plupart des
agriculteurs sont encore loin
d’adopter ces bonnes pratiques...
et ont probablement trop peur de

les essayer?




Les concours permettent aux
agriculteurs de « rivaliser » pour un
prix comme tactique de promotion...
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Les entreprises présentent des nouveaux
produits/services agricoles comme ayant
une valeur.




Tous les gagnhants de la
tombola recevront une
pulvérisation gratuite et
des produits nouveaux

fantastiques! //
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L’entreprise sélectionne des agriculteurs

en tant que “gagnants” pour qu’ils
utilisent des produits/services nouveaux.
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Les agriculteurs utilisent leurs prix

sur leurs parcelles ou bien leurs
parcelles sont préparées par
lentreprise en tant que prix.




Pour recevoir leurs prix, les gagnants
doivent souvent venir pour une formation
OuU une présentation.




Je suis en train
d’essayer un nouvel
engrais que j'ai
gagné dans un
concours! Une
vingtaine d'autres
agriculteurs font la
méme chose - donc

maintenant je n'ai
as peur d'essayer!

Les concours créent un certain prestige
dans le fait d’essayer quelque chose de
nouveau... et donc, ca ne fait plus aussi

peur.
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D'autres agriculteurs constatent le résultat
de ce qu'ils ont fait, leur fait confiance car ils
les connaissent et les copient!
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Avec cette
tombola, les
gaghants
recevront comme
nouvelle
technologie
linstallation d’'un
systeme
d’irrigation goutte
a goutte sur 174 de
leur parcelle!

Les autres agriculteurs
pourront aller le vérifier!
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Les enfreprises se servent des ‘ gagnants’
sélectionnés au hasard pour effectuer des
démonstrations réelles en présentant les
études de cas des ‘gaghants’.




c@my@memems
existants

VVoyons maintenant
un exemple ol des
agriculteurs qui ont
gagné la tombola ont
commencé a adopter
des nouveaux
comportements et

veulent influencer
d’autres aussi!




... Ou quand
d'autres
agriculteurs de la
tombola
performent
tellement bien que
vous pourriez les
montrer comme
exemple encore

plus!




Identifiez plusieurs agriculteurs de haute
performance et choisissez-les comme
gaghants du concours.




Ou mettez en vedette les meilleurs
anciens « gagnhants » de la tombola.




Donnez une telle visibilité aux gagnants
de d'autres voudront étre comme eux!




Amplifiez a travers la radio, des prix, des
certificats, la publicité...




Appuyer des
entreprises pour
qu’elles utilisent des
concours comme
stratégie commerciale
en vue de
commercialiser un
nhouveau
produit/service ou
pour générer un
intérét positif envers
un produit/service
existant pourrait étre
quelque chose de tre
intféeressant!




